Warsztat On_Line Sar

MARKETING
SZEPTANY

Najwaznigjsze Cele

» Dowiesz sie dlaczego ludzie mowig o markach, produktach,
ustugach i organizacjach

» Odkryjesz jak sprawic, zeby mowili

» Zaplanujesz strategie dla wtasne] marki

» Nauczysz sie mierzycC i oceniac efektywnosc¢ dziatan z zakresu
marketingu szeptanego

Wyktadowca Dla Kogo?

Warsztat przeznaczony jest dla osob
pracujgcych w dziatach marketingu,
prowadzacych wtasne mate
przedsiebiorstwa i start-up-y oraz wszystkich
tych, ktorzy chcg, aby sie o nich mowito :)

Anna Bianchi
Head of Strategy The AD Store

WIEDZA W TWOIM ZASIEGU | Oferta SAR
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O Warsztacie

Spadek efektywnosci reklamy zmusza marketerow do poszukiwania nowych
sposobow przykucia uwagi konsumenta. Rekomendacje to najbardziej wiarygodne,
perswazyjne i spersonalizowane zrodto informacji. Wbrew pozorom era cyfrowa
zwieksza znaczenie relacji miedzyludzkich. W dobie komunikacji online rekomendacje
zyskujg nieosiggalny dotad zasieq i sile. Skondensowany, 4-godzinny warsztat
pozwala uczestnikom zrozumiec potencjat word-of-mouth, usystematyzowac
pojecia z nim zwigzane | przede wszystkim dowiedziec sie jak w praktyce wspierac
rekomendacje. Krotkie moduty teoretyczne w postaci ,pigutek wiedzy” opartych na
najnowszych wynikach badan przeplatajg sie z realnymi przyktadami i angazujgcymi
cwiczeniami praktycznymi. W trakcie warsztatu uczestnicy planujg dziatania z zakresu
marketingu szeptanego dla wtasnej marki, produktu czy ustugi.
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Program Warsztatu

=

- Kryzys komunikacji marketingowej
. Marketing szeptany, wirusowy, buzz marketing, WOM,
eWOM - co to wszystko znaczy?

S

3. Dlaczego ludzie majg mowic?

4. Jak sprawic, zeby mowili - typy programow komunikacji nieformalnej
5. Influencer marketing vs. programy ambasadorskie

6. Marketing szeptany w praktyce krok po kroku (5 M)

« Mavens

» Motivation

» Message

* Means

* Measurement
/. Budowanie strategii - warsztat
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INnspiracja

Czy wiesz, ze od 20 do 50% decyzji o zakupie wynika z rekomendacji?

W dobie natarczywej reklamy bombardujgcej nabywcow offline i online to rekomendacje
Sprawiajg, ze decyzja o zakupie staje sie szybsza i tatwiejsza. Dlaczego ludzie mowig

o produktach i ustugach? Jak sprawic, aby mowili o Twojej marce? Jak ich zaciekawic

I dac im powod do rozmowy? Ten warsztat pokazuje jak uwolni¢ potencjat word-of-
mouth — najstarszego | najnowszego zarazem medium promaoci.

Organizacja zajec

» Koszt udziatu:
400 zt netto dla cztonkow SAR
450 zt netto dla firm niezrzeszonych

Otrzymujesz dostep

do platformy szkoleniowej e /apisy

z materiatami ze szkolenia, szkolenia@sar.org.pl

Twoim certyfikatem oraz

dostepem do kolejnych e /Zapewniamy

kursow w SAR Materiaty dydaktyczne. Pomoce naukowe.
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